INFORME DE CONTRATISTA DE PRESTACION DE SERVICIOS (PROFESIONALES)

NUmero del Confrato: CO1.PCCNTR.7536005

PRESTACION DE SERVICIOS PARA APOYAR LA GESTION EN LA
ORGANIZACION, ANALISIS Y CONSOLIDACION DE DATOS
QUE OPTIMICEN EL SISTEMA DE INFORMACION DE LA
SECRETARIA PARA EL DESARROLLO ECONOMICO.

Objeto del Contrato:

Contratista: JUAN PABLO SANCHEZ ALFONSO

No. de Cedula 1000575528

Fecha Inicio del Confratfo 21/02/2025 | Fecha de Terminacién | 9/10/2025
Periodo del Informe 21/06/2025 — 20/07/2025

DOCUMENTO SOPORTE DE PAGO

Valor total del Contrato 31.678.333
Valor a Pagar en este periodo | 4.150.000
Saldo por Pagar 10.928.333
Pago No. 05 de 08

CONTRATOS DE PRESTACION DE SERVICIOS VIGENTES
A la fecha de presentaciéon del presente informe y documento soporte de pago, BAJO LA
GRAVEDAD DE JURAMENTO, manifiesto que tengo no fengo contratos vigentes los siguientes
contratos adicionales de prestacion de servicios, y que realicé el pago de aportes al SSI
sobre el 40% del total de los ingresos mensuales asi:
ENTIDAD CONTRATANTE VALOR MENSUAL DE LOS FECHA INICIO / FECHA
INGRESOS TERMINACION CONTRATO

RELACION DE DOCUMENTOS APORTADOS QUE ACREDITAN PAGOS APORTES A LOS SISTEMAS
DE SEGURIDAD SOCIAL Y PARAFISCALES.

Tipo de aporte Planilla No Mes al que Valor Pagado
corresponde el aporte
Salud 207.500
Pensidn 9487913146 JUNIO 265.600
ARL 17.400

En cumplimiento de las obligaciones establecidas en el confrato No. CO1.PCCNTR.7536005, me
permito relacionar las actividades ejecutadas durante el periodo 21/06/2025 — 20/07/2025, en
mi condicion de contratista conforme a lo siguiente:

OBLIGACIONES ESPECIFICAS ACTIVIDADES DESARROLLADAS
1. Brindar apoyo en la caracterizacién | Realicé la caracterizacién de 15 emprendimientos
de los emprendedores, de acuerdo | nuevos, lo que elevé el total a 237 emprendedores
con la linea productiva de cada | caracterizados, en comparacién con los 222
iniciafiva. registrados en el periodo anterior, evidenciando
un crecimiento sostenido.

Durante esta fase, también llevé a cabo el registro
detallado de los nuevos emprendedores,
clasificados segin su linea productiva de la
siguiente manera:

e Alimentos: 7 emprendedores

e Aprovechamiento y valorizacién de residuvos: 2
emprendedores

e Artesanias: 2 emprendedores

o Bisuteria y accesorios: 2 emprendedores

e Servicios: 1 emprendedor

e Tecnoldgico: 1 emprendedor




2. Brindar apoyo en la consolidacion
de las estadisticas de la Secretaria

para el Desarrollo  Econdmico,
elaborando los indicadores
correspondientes a las actividades
ejecutadas.

Realicé la publicacion de dos (2) tableros
dindmicos (dashboards) enfocados en la
consolidacion estadistica de la direccidn de
turismo.

El primero de ellos corresponde al Festival
Gastronémico, donde se centralizaron vy
visualizaron datos relacionados con participacién,
ventas, y comportamiento del publico.
El segundo tablero estd orientado al Registro
Nacional de Turismo (RNT), con el objetivo de
facilitar el seguimiento y andlisis de los
establecimientos registrados, su estado actual, y su
distribucion territorial.

Ambos dashboards fueron disenados para mejorar
la toma de decisiones mediante la visualizaciéon
infuitiva y actualizada de datos relevantes

3. Brindar acompanamiento como
enlace entre las dependencias de la
administracidn  municipal, los entes
descentralizados y los emprendedores,
con el fin de garantizar su integracion
y participaciéon en las actividades vy
eventos programado.

El contratista realizd el enlace con la Secretaria de
Prensa del municipio, con el propdsito de
gestionar la  participaciéon de  dos  (2)
emprendedores en el programa radial Chia 80K.
Esta articulacién tuvo como objetivo principal
brindarles un espacio en medios de comunicacién
locales, donde pudieran promocionar sus
productos, visibilizar sus marcas y compartir su
experiencia dentro del programa de
emprendimiento.

4. Apoyar la implementacion de una
ruta estructurada dentro del programa
de emprendimiento, que defina de
manera clara los procesos de ingreso,
seguimienfo 'y egreso de los
emprendimientos, con el fin de
forfalecer  su consolidacién y
prepararlos para competir de manera
efectiva en el mercado

Comparti y diligencié un enlace digital disefiado
para que los emprendedores pudieran registrar
informacion clave de sus unidades productivas,
como nombre comercial, logotipo y datos de
contacto. Esta recoleccién de informacién se
llevd a cabo con el objetivo de construir y
publicar un directorio digital de emprendedores,
el cual serd alojado en la pdgina oficial de la
Alcaldia.

Hasta la fecha, 69 emprendedores han
completado su inscripcidn, lo que representa un
avance significativo en el proceso de
consolidacion del directorio. Esta herramienta
busca visibilizar la oferta de productos y servicios
locales, facilitando el acceso del publico a los
emprendimientos del territorio, y fortaleciendo la
conexién entre consumidores, instituciones y
emprendedores

5. Brindar apoyo en la elaboracién de
la planimetria para las vitrinas, ferias y
eventos de emprendimiento.

Realicé la elaboracién de dos (2) planimetrias
con el fin de apoyar la organizacién logistica de
los eventos desarrollados durante el periodo del
informe. Estas planimetrias permitieron definir de
manera estratégica la distribucion de los
espacios, facilitando el montaje, circulacién y
disposicion de los diferentes actores involucrados.
Los eventos en los que se implementaron estas
herramientas fueron:
e La 5ta Vitrina Comercial de
Emprendimiento.
¢ La Feria de Agromercados, llevada a
cabo en el Parque Ospina.




6. Brindar apoyo en la elaboracién de
los informes solicitados por la
Secretaria para el Desarrollo
Econdmico, de acuerdo a su objeto
contractual o el alcance del mismo.

Elaboré los informes de satisfaccion y reporte de
ventas correspondientes a las dos ferias de
emprendimiento desarrolladas durante el periodo
del informe: la Feria de Agromercados y la 5ta
Feria de Emprendimiento - Vitrina Comercial.
Estos informes permitieron recopilar y analizar la
percepcion de los emprendedores frente a la
organizacion, logistica, atencion institucional y
resultados comerciales obtenidos en cada
evento. Asi mismo, se consolidaron los datos de
ventas reportados por los participantes, con el
objetivo de medir el impacto econdmico de
cada feria y evaluar el alcance de las estrategias
de comercializacion implementadas.

7. Apoyo en la redlizacion vy
seguimiento de los pitch de los nuevos
emprendedores, asi como en las visitas
cuando sea necesario.

Junto a mi companera Juliana Narvaez,
realizamos la evaluacion de 16 emprendedores
mediante la presentacion de su pitch, como
parte del proceso de seguimiento y
fortalecimiento a las unidades productivas del
programa.

Durante estas sesiones, se logré identificar de
manera detallada la etapa de desarrollo de
cada emprendimiento, asi como el tipo de
producto o servicio ofrecido, sus principales
fortalezas y las debilidades que requieren
atencién y acompaiamiento




